Skiepy uzalezniajq od siehie dostawcow

centra

Malgorsata Zgutka

Coraz wiecej polskich sieci
handlowych tworzy wiasne
centra dystrybucyjne. W ten
sposob uniezalezniajy sie od
hurtowni. Centra ufatwiajg
réwniez zachowanie dyscy-
pliny wéréd wiascicieli skle-
pow, ktérzy majqa mniejsze
szanse na ulokowanie w swo-
ich placéwkach innych pro-
duktéw, niz zostato to uzgod-
nione przez czlonkéw sieci.

Wiasne centrum dystrybucy_)ne
pomaga sieci handlowej sprawniej
dziata¢. Wspélpracujacy z nig hur-
townicy nie musza wéwczas wozié
towaru do kazdego sklepu. Do-
starczajg swoje produkty wprost
do centrum dystrybucyjnego.
Stamtad do punktéw sprzedazy
rozwozi je sie¢. Sklepy zglaszaja,
czego im brakuje, a zapasy sq uzu-
pehiane na biezaco. Czesto posia-
dajacym centra dystrybucyjne sie-
ciom udaje sie ominaé posrednika.
Towar biora bezposrednio od pro-
ducenta.
Na razie niewielu
Centra dystrybucyjne maja
ie sieci zachodnie. Wérdd
polskich taka inwestycjg poczynito
zaledwie kilka zrzeszen handlo-
wych, m.in. Polomarket i Rabat
Pomorze.

— Nie jest latwo stworzyé po-
dobne centrum. Po pierwsze, mu-
sza sie na nie zgodzi€ i partycypo-
wac w kosztach wszyscy zrzeszeni
w sieci wlasciciele sklepéw. W na-
szym przypadku dyskusje na ten
temat trwaly prawie dwa lata.
W koricu udalo sie dojéé do poro-
zumienia — tlumaczy Marek
Theus, prezes sieci Rabat Pomorze.

Réwnie dlugo dyskusje na te-
mat uruchomienia wlasnego cen-
trum trwaly w Polomarkecie.

— Teraz wszyscy sq z niego za-
dowoleni. Do tej pory kierownicz-

hurtowme

nych w sieci sklepéw sg bardziej
zdyscyphnowam

— Do tej pory zdarzalo sie, ze
brali towar od dostawcéw, z ktéry-
mi sie¢ nie miala podpisanej umo-

wy. Po prostu przyjezdzali oni do |

sklepéw i kusili ich wiascicieli tar-
szymi produktami. Teraz dostaw-

cy zostali odcieci od sklepéw, nie |

maja z nimi kontaktu. W ten spo-

séb obrét jest uporzadkowany — |

méwi Marek Theus.

Twierdzi, ze dzieki wlasnym |

centrom dystrybucyjnym w skle-

pach nie brakuje towaru i nie ma |

przestojéw w dostawach.

— Z polskimi dystrybutorami |

bywa réznie. Czasami nie dowozili
oni towaru na czas. Teraz mamy
gwarancje, ze gdy zabraknie pro-
duktéw, sami sobie je przywiezie-
my — thumaczy Marek Theus.

Dwie drogi

Sa dwa sposoby na stworzenie
wiasnego centrum dystrybucyjne-
go. Sie¢ Polomarket zbudowala je
od zera, Rabat Pomorze po prostu

hurt
— Przez wiele lat, gdy jeszcze
nie mieliSmy wlasnego centrum,

korzystalismy z ustug tego hurtow-
nika. Pézniej zaproponowali$my

przejat dzialajacego w regionie |
ownika.

mu wspdlprace na innych warun- |

kach. Zdawat on sobie sprawe z te-

g0, Ze bez naszej sieci nie ma wiel- |
kich szans na przetrwanie w tym |
regionie. Tak wiec przedstawiciele |

hurtowni zgodezili sie na to, by$my

przejeli ich firme. Hurtownia stala |

sie spétka logistyczng, z ktdrej
ushug korzysta cenwrum dystrybu-
cyjne — wyjasnia Marek Theus.

Twierdzi, Ze centrum rozwija sig
w zawrotnym tempie. Oprdcz
przejetych magazynoéw, sie¢ kupi-
Ia juz kilka dodatkowych obiek-
téw. Nabyla réwniez nowe samo-
chody.

— Na razie niecaly asortyment
sieci dystrybuowany jest przez na-
sze centrum. Do tego jednak dazy-
my — wyjasnia Marek Theus.

Zaréwno Polomarket, jak i Ra-
bat Pomorze nie cheg ujawnié, ile
pieniedzy zainwestowaly w centra.

Stworzenie wlasnego centrum
dystrybucyjnego planuje réwniez
sie¢ Rabat Bielsko-Biala.

— Na razie obserwujemy, jak to
zrobili inni. Widzimy, ze podobne
centrum pomaga dziata¢ sklepom
w sieci. Ich wiasciciele nie musza
spotykac sie z kilkunastoma przed-
stawicielami handlowymi i do-
stawcami — thumaczy Maria Kreci-
na, prezes Rabat Bielsko-Biala.

dealnym sposobem na stworzenie przez polskie

sieci handlowe wiasnego centrum dystrybucyj-
nego jest uzaleznienie od siebie lokainej hurtowni.
Przez dluszy czas sie¢ musi korzystac z uslug jed-
nej hurtowni
W ten sposéb skiepy, kiére do niej naleza, staig sie
glownym odbiorcs towaru od tego dvvw’butova
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